»,Doc Morris hat nicht gewonnen™

OZANTERVIEW Bezirksapotheker Christian Jonczyk spricht von einem Rechtsbruch

Ein Ritsel ist es dem Lee-
raner, wie die neue Dis-
count-Apotheke in Em-
den (,,Easy-Apotheke™)
die Preise so niedrig hal-
ten kann. Betriebswirt-
schaftlich sei das nicht zu
erkldren.

VON MARION LUPPEN

0Z: Herr Jonczyk, die Ver-
sandapotheke Doc Morris
darf in Deutschland eine Fi-
liale erdffnen, in Emden hat
eine Discount-Apotheke Er-
folg. Hat sich die Apotheke
traditioneller Art tiberlebi?
CHRISTIAN JONCZYK: Doc
Morris hat vor Gericht noch
lingst nicht gewonnen. Ob
die Erteilung einer Betriebs-
erlaubnis rechtens ist, wird
sich bei der eigentlichen Ge-
richtsverhandlung noch zei-
gen. Ich vertraue darauf, dass
deutsches Recht deutsches
Recht bleibt. Der saarlindi-
sche Gesundheitsminister
hat durch die Zulassung von
Doc Morris einen klaren
Rechtsbruch begangen.
Nach deutschem Recht kann
eine Betriebserlaubnis fiir
eine Apotheke nur einem
Apotheker erteilt werden, der
eine deutsche Approbation
oder ein gleichwertiges euro-
pdisches Zertifikat %mt, Doc
Morris ist eine Personenge-
sellschaft aus dem Ausland.
0Z: Unabhiingig von diesem
Urteil kann man aber schon
lange als deutscher Kunde
iiber das Internet bei Doc
Morris Medikamenrte bezie-
hen. Auch die Discount-Apo-
theke in Emden ist villig le-
gal. Ist es nicht so, dass sich
die Apothekerschaft aus rei-
nem Besitzstandsdenken ge-
gen die neue Konkurrenz
wehrt?

JONCZYK: Discount-Apothe-
ken sind zweifelsohne preis-
liche Stérenfriede. Wenn sich
das ausbreitet, schadet das
den Apotheken erheblich.
Der Emder Apothekerschaft
tut das schon jetzt richtig
weh. Die Kollegen kénnen
mit diesen Preisen nicht mit-
halten. Es ist nur die Frage,
wie lange diese Billig-Apo-
theken das wirtschaftlich
durchhalten kbnnen. Wo-
miglich sind das Versuchs-
ballons, bei denen es auf die
Wirtschaftlichkeit der einzel-
nen Betriebe gar nicht an-
kommit.

0Z: Wie das?

JONCZYK: Es kiinnten irgend-
welche Interessenten dahin-
terstecken. Allerlei Kapitalge-
sellschaften stehen schon in
den Startléchern, um sich auf
dem - wie sie sagen - sehr lu-
krativen Apothekenmarkt zu
betdtigen. Wenn tatséchlich
eine Liberalisierung des Apo-
thekenmarktes kommit, wer-
den wir Apotheker uns da-
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rauf einstellen. Dann kiinnen
wir zum Beispiel mit den
pharmazeutischen  GroR-
handlungen auch etwas auf
die Beine stellen.

0Z: Was sagen Sie einem Kun-
den, wenn der Sie fragt, wie
die .Easy-Apotheke” in Em-
den es schafft, Medikamente
so viel billiger zu verkaufen?
JONCZYK: Dass wir uns das
auch nicht erkliren kénnen.
Nach normalen betriebswirt-
schaftlichen Gesichtspunk-
ten ist das eigentlich nicht zu
schaffen. Ich wiirde den Kun-
den aullerdem fragen, ob er
auch zum Discount-Arzt ge-
hen wiirde. Es wird zwar im-
mer ldcherlich gemacht,
wenn wir Apotheker sagen,
Arzneimittel sind Waren be-
sonderer Art. Aber das ist
nicht von der Hand zu wei-
sen. Arzneimittel und Dis-
count, das passt eigentlich
nicht zusammen. Vieles wird
in der Offentlichkeit mit ei-

Doc Morris

Doc Morris mit Sitz in
den Niederlanden ist die
grofte Versandapotheke
Europas. Wer dort Arznei-
mittel bestelit, spart viel
Geld - bei Rezepteinrei-
chung die Halfte der Zu-
zahlung, bei rezeptfreien
Medikamenten bis zu

35 Prozent der Gblichen
Preise. Nach einer Ent-
scheidung des Landge-
richts Saarbricken vom
Mittwoch darf die erste
Filiale des niederlandi-
schen Arzneihandlers vor-

erst in Saarbricken blei-
ben. Eine grundlegende
Entscheidung wird in eini-
gen Wochen vom Verwal-
tungsgericht des Saar-
lands erwartet.

Zur Person

Christian Jonczyk aus
Leer betrieb bis zum

30. April 2005 die Anker-
Apotheke in Neermoor.
Das Amt des Bezirksapo-
thekers fur Leer und Em-
den ubt der 67-Jahrige
auch im Ruhestand wei-
terhin aus. .

nem gewissen Sozialneid dis-
kutiert. Da kommt endlich ei-
ner, der die Preise senkt,
heift es dann himisch.
Wenn ich in ostfriesische
Apotheken komme, sehe ich
gerade bei jungen Kollegen
eine erhebliche Zukunfts-
angst.

0Z: Gibt es nicht einfach zu
viele Apotheken in Deutsch-
land, so dass eine Marktberei-
nigung - 50

Seine Apotheke in Neermoor hat Christian Jonczyk im vergangenen Jahr verkauft, doch
als Bezirksapotheker mischt der Leeraner nach wie vor mit.

FOTE LUPPEN

JONCZYK: Die Kosten explo-
dieren nicht dadurch, dass
mehr Apotheken entstehen.
Ein Medikament kann nur
einmal verkauft werden. Kos-
tendimpiung konnte man
zum Beispiel erreichen, in-
dem der Mehrwertsteuersatz
fiir Arzneimittel erheblich
gesenkt wiirde - wie in fast
allen anderen europiischen
Lindern. In Deutschland

werden  Arznei-

schmerzlich sie fiir
den Einzelnen ist -
nottue?

JONCZYK: Das ist
drtlich ganz un-
terschiedlich.

~Wenn ich in

ostfriesische
Apotheken kom-
me, sehe ich ge-

mittel 2007 mit
der Mehrwert-
steuererhihung

van 16 auf 19 Pro-
zent noch einmal
teurer. Die einzi-

\;‘h’enn Eﬂie durch  rade bei jungen gen Linder in
die FuBgingerzo- b Europa, die auf
ne EiI‘IEr Eﬁrnﬂv KDHEEEI':' i Mediﬂamume-
stadt gehen, se- erhebliche den vollen Mehr-
hen Sie eine Sitti-  Zpkun ﬁsﬂﬂ gst" wertsteuersatz er-
gung, aber auch heben, sind
Wettbewerb Deutschland, Di-
durch pharmazeutische Leis- nemark und Osterreich.

tung. Auf dem Lande ist die
Streuung wesentlich gerin-
ger, und die Apotheken sind
durchweg kleiner. Wenn die
wirtschaftlichen  Zwiingen
ausgesetzt werden, ist eines
Tages in lindlichen Regio-
nen die Versorgung nicht
mehr gewihrleistet. Man
darf auch nicht vergessen,
wie wichtig Apotheken als
Arbeitgeber sind. In
Deutschland sind
160 000 Menschen in Apo-
theken beschiiftigt - mehr als
bei VW.

0Z: Die explodierenden Arz-
neimirtelkosten sind aber fiir
die Krankenversicherung eine
enorme Belastung. Billig-
Apotheken sind doch eine
gute Mdaglichkeit, diese Kos-
ten in den Griff zu bekom-
men.

0Z: Und deshalb sind Medi-
kamente im Ausland so viel
billiger?
JONCZYK: Unter anderem.
Aber auch die Produktions-
kosten sind in anderen Lin-
dern niedriger.
0Z: Wie wird sich der Apothe-
kenmarkt in Ostfriesland
entwickeln?
JONCZYK: Der Versandhandel
spielt zurzeit eine Rolle von
rei bis vier Prozent. Das ist
ohne Bedeutung. Die inha-
bergefithrte Apotheke, in der
der Kunde eine Beziehung zu
seinem Apotheker hat, wird
von den meisten Kunden be-
vorzugt. Wenn der Gesetzge-
ber keine Apothekenketten
zuliisst, wird dieses Modell
auch weiterhin Bestand ha-
ben.
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